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1.- Objetivo del Médulo Profesional de Proyecto de Comercio Internacional.

Integrar los diversos resultados de aprendizaje y contenidos del curriculo del ciclo
formativo

2.- Orientaciones Pedagodgicas.

Este modulo profesional complementa la formacion establecida para el resto de los
modulos profesionales que integran el titulo en las funciones de analisis del contexto,
disefio del proyecto y organizacion de la ejecucion.
La funcién de andlisis del contexto incluye las subfunciones de recopilacion de
informacion, identificacion de necesidades y estudio de viabilidad. La funcion de disefio
del proyecto tiene como objetivo establecer las lineas generales para dar respuesta a
las necesidades planteadas, concretando los aspectos relevantes para su realizacion.
Incluye las subfunciones de definicion del proyecto, planificacion de la intervencion y
elaboracion de la documentacion.
La funcion de organizacion de la ejecucion incluye las subfunciones de programacién de
actividades, gestion de recursos y supervision de la intervencion.
Las actividades profesionales asociadas a estas funciones se desarrollan en el sector
del comercio internacional.
La formacién del médulo se relaciona con la totalidad de los objetivos generales del ciclo
y las competencias profesionales, personales y sociales del titulo.
Las lineas de actuacion en el proceso de ensefanza-aprendizaje que permiten alcanzar
los objetivos del modulo estan relacionadas con:

- La ejecucion de trabajos en equipo.

- Laresponsabilidad y la autoevaluacion del trabajo realizado.

- La autonomia y la iniciativa personal.

- El uso de las Tecnologias de la Informacion y de la Comunicacion.

3.a- CRITERIOS COMUNES DE EVALUACION CICLOS FORMATIVOS

CRITERIOS.

- El grado de adquisicion de contenidos y consecucion de los objetivos, de las
diferentes programaciones didacticas de cada modulo.

- Realizacion y puntualidad en la entrega de las tareas y trabajos propuestos,
independientemente del resultado de la evaluacidon de los mismos.

- Asistencia a clase y puntualidad, sin perjuicio de las consecuencias derivadas de la
posible pérdida del derecho a la evaluacién continua.

- Participacién en las actividades lectivas.

- Seguimiento de las instrucciones recibidas para la entrega de trabajos o
documentacion.

- Calidad de las actividades realizadas, prestando especial atencion a la correccion
ortografica y gramatical de los textos elaborados por el alumnado y a la precision del
lenguaje técnico.
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- En la FCT, respeto a las normas de la empresa y adecuado comportamiento,
puntualidad y cumplimiento de las normas de seguridad.

PROCEDIMIENTOS

En cada programacion de médulo se especificaran los instrumentos y
procedimientos a aplicar.

En cualquier caso, seran acordes con la consecucion de los objetivos y las
competencias profesionales, personales y sociales que hayan de adquirirse y deben
permitir la posterior revision. En la medida de lo posible, se procurara acudir a
instrumentos de evaluacion basados en TIC.

Se prestara especial atencién a la evaluacion de los contenidos de tipo
procedimental. A tal fin, se potenciara la realizacion de pruebas consistentes en la
realizaciéon de supuestos practicos relacionados con la actividad usual en las
empresas pudiendo, si fuere adecuado al contenido a evaluar, utilizar el alumnado el
material que estime necesario.

En el supuesto de utilizacion de claves de acceso a archivos o aulas virtuales, el
alumnado es responsable de la seguridad y plena disponibilidad de sus claves.

En el supuesto de facilitar archivos informaticos, el alumnado es responsable de la
disponibilidad de los mismos y de la adecuada utilizacion de copias de seguridad.
Podra considerarse evaluable la confeccion de un vocabulario técnico.
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3.b- Resultados de aprendizaje y criterios de evaluacién

Resultados de aprendizaje

Criterios de evaluacion

1. Identifica necesidades del sector
productivo, relacionandolas con
proyectos tipo que las puedan
satisfacer.

a) Se han clasificado las empresas del sector
por sus caracteristicas organizativas y el tipo
de producto o servicio que ofrecen.

b) Se han caracterizado las empresas tipo
indicando la estructura organizativa y las
funciones de cada departamento.

c) Se han identificado las necesidades mas
demandadas a las empresas.

d) Se han valorado las oportunidades de
negocio previsibles en el sector.

e) Se ha identificado el tipo de proyecto
requerido para dar respuesta a las demandas
previstas.

f) Se han determinado las caracteristicas
especificas requeridas en el proyecto.

g) Se han determinado las obligaciones
fiscales, laborales y de prevencion de riesgos,
y sus condiciones

de aplicacion.

h) Se han identificado posibles ayudas o
subvenciones para la incorporacién de las
nuevas tecnologias

de produccion o de servicio que se proponen.
i) Se ha elaborado el guién de trabajo que se
va a seguir para la elaboracion del proyecto.

2. Disena proyectos relacionados con
las competencias expresadas en el
titulo, incluyendo y desarrollando las
fases que lo componen.

a) Se ha recopilado informacion relativa a los
aspectos que van a ser tratados en el
proyecto.

b) Se ha realizado el estudio de viabilidad
técnica del mismo.

¢) Se han identificado las fases o partes que
componen el proyecto y su contenido.

d) Se han establecido los objetivos que se
pretenden conseguir, identificando su alcance.
e) Se han previsto los recursos materiales y
personales necesarios para realizarlo.

f) Se ha realizado el presupuesto econémico
correspondiente.

g) Se han identificado las necesidades de
financiacion para la puesta en marcha del
mismo.

h) Se ha definido y elaborado la
documentacion necesaria para su disefo.

i) Se han identificado los aspectos que se
deben controlar para garantizar la calidad del
proyecto.

3. Planifica la ejecucion del proyecto,

a) Se han secuenciado las actividades,
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determinando el plan de intervencion y
la documentacion asociada.

ordenandolas en funcion de las necesidades
de desarrollo.

b) Se han determinado los recursos y la
logistica necesaria para cada actividad.

c) Se han identificado las necesidades de
permisos y autorizaciones para llevar a cabo
las actividades.

d) Se han determinado los procedimientos de
actuacion o ejecucion de las actividades.

e) Se han identificado los riesgos inherentes a
la implementacion, definiendo el plan de
prevencion de riesgos y los medios y equipos
necesarios.

f) Se ha planificado la asignacion de recursos
materiales y humanos y los tiempos de
ejecucion.

g) Se ha hecho la valoracién econémica que
da respuesta a las condiciones de su puesta
en practica.

h) Se ha definido y elaborado la
documentacién necesaria para la ejecucion.

4. Define los procedimientos para el
seguimiento y control en la ejecucion
del proyecto, justificando la seleccion
de variables e instrumentos
empleados.

a) Se ha definido el procedimiento de
evaluacion de las actividades o
intervenciones.

b) Se han definido los indicadores de calidad
para realizar la evaluacién.

c) Se ha definido el procedimiento para la
evaluacion de las incidencias que puedan
presentarse durante la realizacion de las
actividades, su posible solucion y registro.
d) Se ha definido el procedimiento para
gestionar los posibles cambios en los
recursos y en las actividades, incluyendo el
sistema de registro de los mismos.

e) Se ha definido y elaborado la
documentacion necesaria para la evaluaciéon
de las actividades y del proyecto.

f) Se ha establecido el procedimiento para la
participacion de los usuarios o clientes en la
evaluacion y se han elaborado los
documentos especificos.

g) Se ha establecido un sistema para
garantizar el cumplimiento del pliego de
condiciones del proyecto, cuando este existe.
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4. Criterios para la organizacion curricular y la programacion del médulo
profesional.

La Orden de 28 de septiembre de 2011", en su articulo 39.3 remite al proyecto
educativo.

Lo regulado en el proyecto educativo es:

a) Caracteristicas y tipologia de los proyectos que deben realizar los alumnos
y alumnas del ciclo formativo.

Sin perjuicio de las especificaciones contenidas en la normativa de cada ciclo
formativo, los proyectos se basaran en una vision integradora de las capacidades y
contenidos de los diversos moédulos que componen el curriculo.

Se prestara especial atencion a la utilizacion de TIC y al fomento de la cultura
emprendedora.

b) Propuestas para la tutorizaciéon del proyecto por parte de profesorado
Como regla general, el proyecto se elaborara preferentemente en grupos de dos o
tres personas, sin perjuicio de que el alumnado pueda proponer su realizacion
individual. En todo caso se requerira la previa aprobacion por el Departamento de la
propuesta de agrupamiento asi como de la eleccion del proyecto. En el caso de
elaboracion grupal, la propuesta debera indicar sobre qué persona recae la
responsabilidad de cada epigrafe o apartado del proyecto.

c) Criterios para la presentacion final de proyectos.
Se convocara al alumnado que realice el moédulo de proyecto a las sesiones
necesarias para efectuar su presentacion. Estas sesiones, que seran publicas,
tendran la duracion horaria que se establezca en la correspondiente programacion y
fomentaran el uso de TIC.
Estos tres aspectos se desarrollan a continuacion.

5. Inicio del médulo.
Asignacion de proyectos al alumnado.
El proyecto podra versar sobre una propuesta del Departamento o de una propuesta
del alumnado.
La propuesta del Departamento figura en el Anexo.
Las propuestas del alumnado se sujetaran a lo previsto en el articulo 41 de la Orden.

1. Cuando la propuesta de proyecto sea realizada por el alumnado, se seguira el
siguiente procedimiento:

'La orden, en lo sucesivo.
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a) El alumno, alumna o grupo de ellos, presentara una propuesta que contenga la
descripcion del proyecto que pretende realizar, con treinta dias de antelacion a la
fecha prevista para el inicio del médulo profesional de proyecto.

b) El equipo docente, presidido por el tutor o tutora del grupo, en el plazo de una
semana, valorara la propuesta y decidira sobre su aceptacion, teniendo en cuenta, al
menos, su adecuacion a los contenidos abordados en el ciclo formativo y la
posibilidad de realizacion efectiva del proyecto en los plazos existentes. La decision
se hara constar en acta y se comunicara al alumnado por quien ejerza la tutoria del
grupo.

c¢) Cuando la propuesta no haya sido aceptada, el alumno o alumna dispondra de un
plazo de diez dias para introducir las modificaciones oportunas o presentar una
nueva propuesta de proyecto. Transcurrido dicho plazo, sin que se hubieran
presentado modificaciones o una nueva propuesta, se entendera que renuncia a la
convocatoria del médulo profesional, salvo que acepte un proyecto propuesto por el
profesorado responsable del proyecto, de entre los determinados por el
departamento de familia profesional.

2. Para el alumnado que no haya propuesto ningun proyecto o cuando éste haya
sido rechazado, se le propondra uno de los proyectos determinados por el
departamento de familia profesional.

6. Seguimiento del proyecto por el profesorado.

Segun lo previsto en el articulo 42 de la Orden.

1. Con objeto de garantizar el sequimiento del modulo profesional de proyecto, en la
modalidad presencial, se procedera del siguiente modo:

a) Al comienzo del periodo de realizacion del proyecto se establecera un periodo de
al menos seis horas lectivas y presenciales en el centro docente para profesorado y
alumnado, dedicandose al planteamiento, disefio y adecuacion de los diversos
proyectos a realizar.

b) El profesorado encargado del seguimiento del proyecto garantizara a los
alumnos y alumnas un periodo de tutorizacion de al menos tres horas lectivas
semanales para el seguimiento de los diversos proyectos. Estas tres horas se
distribuiran entre el profesorado implicado siguiendo los criterios establecidos en el
proyecto educativo del centro.

c) Se establecera un periodo de finalizacion con al menos seis horas lectivas y
presenciales en el centro docente para profesorado y alumnado, dedicandose a la
presentacion, valoracion y evaluacion de los diversos proyectos.

3. Las funciones del profesorado que realiza el seguimiento del proyecto, son las
siguientes:

a) Orientar, dirigir y supervisar al alumnado durante la realizacion y presentacion del
proyecto, asesorandole especialmente en la toma de decisiones que afecten a su
estructura y tratamiento de la informacion.

b) Comprobar que los proyectos propuestos por los alumnos, una vez finalizados,
cumplen las condiciones recogidas en el anteproyecto y otorgar su visto bueno.

c) Coordinar, junto con la jefatura del departamento de familia profesional, el acto
que se convoque para la presentacion del proyecto.

d) Evaluar y calificar el médulo profesional de proyecto.
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El proyecto educativo establece:

La propuesta de asignacion del seguimiento del moédulo de proyecto se efectuara
por:

Criterio 1°: Consenso entre los miembros del Departamento.

Criterio 2°: Acuerdo de alternancia y/o rotatividad.

En el presente curso todo el profesorado con docencia en 2° curso del Ciclo
Formativo asumira el seguimiento del proyecto asumiendo el contenido del mismo
relacionado con la docencia impartida.

7. Presentacion del proyecto

El articulo 43 de la Orden dispone:

1. El jefe o jefa de departamento de la familia profesional convocara al alumnado
que cursa el médulo profesional de proyecto a un acto en el que presentara ante el
equipo docente del grupo de alumnos y alumnas el trabajo realizado.

2. Cuando el médulo profesional de proyecto se realice en periodos diferentes al
establecido con caracter general, el sequimiento y la presentacion ante el equipo
docente de los proyectos elaborados, se llevara a cabo conforme a lo definido en el
proyecto educativo del centro y siempre permitiendo que el alumnado que presenta
el proyecto, pueda acogerse a evaluacion final excepcional cuando esté en situacion
de obtener Titulo.

3. La presentacion consistira en la exposicion del trabajo realizado, la metodologia,
el contenido y las conclusiones, con una especial mencion a sus aportaciones
originales.

4. Terminada la presentacion, el profesorado dispondra de tiempo suficiente para
plantear cuantas cuestiones estimen oportunas relacionadas con el trabajo
presentado, tras lo cual emitiran una valoracion del mismo que facilite al profesor o
profesora responsable del sequimiento del proyecto, la emision de la calificacion de
este modulo profesional.

Por su parte, el articulo 41:

3. La ausencia de presentacion del proyecto, segun lo estipulado en el articulo 43,
tendra la consideracion de convocatoria consumida, excepto si se presenta la
correspondiente renuncia.

Para el supuesto de presentacion en periodos distintos del general, el articulo 43
indica:

2. Cuando el médulo profesional de proyecto se realice en periodos diferentes al
establecido con caracter general, el sequimiento y la presentacion ante el equipo
docente de los proyectos elaborados, se llevara a cabo conforme a lo definido en el
proyecto educativo del centro y siempre permitiendo que el alumnado que presenta
el proyecto, pueda acogerse a evaluacion final excepcional cuando esté en situacion
de obtener Titulo.

Y a su vez el proyecto educativo concreta:
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Una vez implantados por completo los ciclos formativos adaptados a la LOE, a la
vista de los datos de matriculacion de este alumnado conocidos al momento de la
elaboracion de los horarios, se asignara el crédito horario necesario para esta
finalidad, sin que pueda ser inferior a tres horas lectivas. En el supuesto de no poder
atender a todo el alumnado en el primer trimestre, se asignaran al primer o segundo
trimestre con los siguientes criterios:

1.- preferencias manifestadas por el alumnado.

2.- sorteo publico.

Se convocaréa al alumnado que realice el modulo de proyecto a las sesiones
necesarias para efectuar su presentacion. Estas sesiones, que seran publicas,
tendran la duracion horaria que se establezca en la correspondiente programacion y
fomentaran el uso de TIC y la asistencia a las mismas del alumnado que cursara
posteriormente este modulo.

En aplicacion de lo dispuesto, se incluyen en el Anexo las instrucciones que se
facilitan al alumnado para su presentacion.

En el apartado de temporalizacion se establecen las fechas de desarrollo del
proyecto.

8. Temporalizacién y duraciones horarias.
El articulo 40 de la Orden establece:

Articulo 40. Realizacién y duracion del médulo profesional de proyecto.

1. Con caracter general, el moédulo profesional de proyecto se desarrollara
simultaneamente al mdédulo profesional de formacion en centros de trabajo, salvo
que concurran ofras circunstancias que no lo permitan y se evaluara una vez
cursado el médulo profesional de formacion en centros de trabajo, con objeto de
posibilitar la incorporacion en el mismo de las competencias adquiridas durante la
realizacion de este ultimo.

El Decreto que regula este Ciclo establece una duracion de 45 horas.

Periodos de realizacién
General Tercer trimestre.
Alumnado que sélo curse Primer o Segundo
modulo de proyecto y/o FCT trimestre

9. Evaluacion.

En los términos previstos en la Orden de 29 de septiembre de 2.010 (Calificacion
numeérica), segun la escala de calificacion incluida en las Instrucciones Anexas.
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ANEXO I: INSTRUCCIONES PROYECTO DE COMERCIO INTERNACIONAL
CFGS COMERCIO INTERNACIONAL

Plan de Estudios Orden de 11 de marzo de 2013 (LOE)

Estas instrucciones son parte integrante de la programacién del Médulo
Profesional.

Modalidad de realizacién. El Proyecto debera realizarse, preferentemente, en
equipos de dos o tres personas matriculadas en el Médulo. Los agrupamientos y el
reparto de tareas seran realizados por el propio alumnado y comunicados por escrito
al profesorado del Departamento en un plazo maximo de una semana una vez haya
comenzado el Mddulo Profesional de Proyecto de Comercio Internacional. No se
permitira la modificacidon de los agrupamientos ni del reparto de tareas una vez
comunicados estos al Departamento, salvo causas de fuerza mayor, y previa
autorizacion del Departamento.

Sesiones iniciales. Se fijaran con la antelacion suficiente al comienzo del segundo
trimestre. En estas sesiones se informara del planteamiento, disefio y adecuacion
de los diversos proyectos a realizar. En las mismas quedaran definidas las lineas
generales de cada proyecto. La asistencia a las mismas es obligatoria, no pudiendo
ser suplidas por otras posteriores, estando prevista en la fecha indicada en el
calendario de actuaciones.

Plazo de entrega.
Con el segundo envio (o el primero, en su caso) como se expone a continuacion.

Exposicion publica.

Se informara con antelacion suficiente en el aula virtual la fecha provisional en el
calendario de actuaciones.

En la exposicién se hara mencion al trabajo realizado, la metodologia, el contenido y
las conclusiones, con una especial atencion a las aportaciones originales.

Se prestara especial atencién a la calidad del proceso desarrollado, a la integracion
entre los diversos epigrafes del proyecto y a la originalidad del mismo.

El art.40.3 de la Orden de 28 de septiembre de 2011, por la que se regulan los
modulos profesionales de formacién en centros de trabajo y de proyecto para el
alumnado matriculado en centros docentes de la Comunidad Auténoma de
Andalucia indica que: “La ausencia de presentacion del proyecto .../... tendra la
consideracion de convocatoria consumida, excepto si se presenta la correspondiente
renuncia’.

En consecuencia, la no presentacion al citado acto implicara la calificaciéon de NO
APTO, salvo renuncia previa.

Canales de comunicacion.

Los canales de comunicacion seran exclusivamente:

1.- La cuenta de correo del Departamento para entrega del Proyecto y envio al
alumnado de las observaciones del Profesorado sobre la primera entrega del mismo.
2.- La web del mismo para comunicaciones de caracter general (fechas, horarios...).
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3.- Tablon de Anuncios para documentacion administrativa.

El alumnado es responsable de vigilar con la periodicidad suficiente su cuenta de
correo, especialmente en lo relativo a incidencias con su carpeta de correo no
deseado.

Seguimiento y asistencia al alumnado.

Se publicara en la web de Departamento un horario de atencion al alumnado para el
correcto desarrollo del Proyecto y aclaracion de dudas.

El alumnado que necesite esta asistencia debe solicitar cita por escrito al profesor/a
encargado/a del seguimiento del proyecto con suficiente antelacion indicando
sucintamente el asunto a tratar.

Esta asistencia al alumnado no constituye un repaso a contenidos o procedimientos
incluidos en otros mdodulos profesionales, ya superados previamente.

No se atenderan peticiones de resumenes, apuntes, esquemas u otro material
didactico de los citados mdédulos, pues este material debe estar en posesion del
alumnado.

Formato del archivo:

El archivo se nombrara como
Proy_CIl_1_apellido1_apellido2_apellido1_apellido2apellido1_apellido2

Por ejemplo, el proyecto de Juan Garcia Pérez, Maria Garcia Benitez y Rosa
Fernandez Lopez se nombrara proy_Cl_1_garcia_-
perez_garcia_benitez_fernandez_lopez.

No se incluiran tildes, letra A, espacios, mayusculas o ningun caracter que no
responda exactamente a estas especificaciones.

Constara de un unico fichero PDF, sin contrasefia ni proteccion.

Debe incrustarse en ese unico documento cualquier otro contenido, como graficos,
imagenes escaneadas u hojas de calculo, con la unica excepcion de enlaces a
vinculos o documentos web.

El tamafo del archivo no excedera de 20 Mb. Es conveniente, para respetar este
limite, someter las imagenes que se incluyan a procesos de recorte o de disminucion
de tamafo con un programa adecuado.

En el caso de incluirse imagenes de documentos escaneados, deben ser
perfectamente legibles, de forma que el tamafo de la letra sea aproximadamente 10
como minimo.

No se admitiran ficheros que no respondan exactamente a estas caracteristicas, con
la excepcidn de que si el tamano del fichero superase 10 Mb, debera comprimirse en
formato .rar o .zip, fraccionandolo, si fuere necesario en fragmentos de 10 Mb
aproximadamente.

Primer envio.
Mediante archivo adjunto, nombrado siguiendo las indicaciones anteriores, en correo
dirigido a la direccién comercio@iesislaverde.es

En el asunto del correo se indicara
Proyecto Cl. Primera entrega de
apellido1_apellido2_apellido1_apellido2_apellido1_apellido2.

Se acusara recibo de su recepcion o de las incidencias en la misma.
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Ese archivo sera examinado por el profesorado que emitira, en su caso, las
indicaciones, sugerencias o correcciones pertinentes, que seran notificadas via email
al alumnado desde la cuenta de correo del Departamento. Estas indicaciones,
sugerencias o correcciones se referiran a los aspectos fundamentales del desarrollo
del proyecto, no descendiendo necesariamente a cuestiones de detalle que deben
ser conocidas por el alumnado al haber sido desarrolladas en otros mddulos
profesionales o estar mencionadas en estas instrucciones.

El incumplimiento del plazo de entrega del primer envio sera considerado
negativamente en el proceso evaluador y no garantiza el derecho a ser informado
acerca de los posibles errores o insuficiencias del mismo.

Segundo envio.

Una vez conocidas por el alumnado las indicaciones, sugerencias o correcciones del
profesorado se efectuara un segundo envio, en el plazo indicado en el calendario de
actuaciones, en el que se nombrara el unico archivo de la siguiente forma:
proy_2_apellido1_apellido2_apellido1_apellido2_apellido1_apellidoZ2.

En el asunto del correo se indicara
Proyecto Cl. Segunda entrega de
proy_2_apellido1_apellido2_apellido1_apellido2_apellido1_apellidoZ2.

Este sera el archivo que se someta a exposicidén publica y calificacion definitiva.

Si, de forma excepcional debido a circunstancias apreciadas en cada caso por el
Departamento, hubiera que enviar una tercera version, se sustituiria en el nombre el
digito 2 por 3.

El incumplimiento del plazo de entrega del segundo envio sera considerado
negativamente en el proceso evaluador.

Evaluacién.

En calificacion numérica de 1 a 10. La ausencia de presentacién del proyecto, en los
términos antes contemplados tendra la consideracion de convocatoria consumida,
excepto si se presenta la correspondiente renuncia segun lo previsto en el articulo 7
de la Orden de 23 de Septiembre de 2.010 (BOJA 15/10/2010).

Al final de este documento se encuentra la ficha de evaluacion que utilizara el
profesorado.

Convocatorias

Este mddulo dispone de cuatro convocatorias segun el articulo 5 de la Orden de 29
de Septiembre de 2.010 (BOJA 15/10/2010) que establece:

Para cada uno de los modulos profesionales, a excepcion del médulo profesional de
formacion en centros de trabajo, el alumnado dispondra de un maximo de cuatro
convocatorias, con independencia de la oferta 0 modalidad en que los curse.

En el médulo profesional de formacion en centros de trabajo el alumnado dispondra
de un maximo de dos convocatorias

Estructura general del documento.
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Debe cuidarse la uniformidad del tipo de letra, (Arial) que tendra de tamafo 12,
excepto en titulos, asi como la justificacién del texto y la correccién ortografica y
gramatical. Interlineado 1,5.

Las paginas deben ir numeradas y los epigrafes claramente identificados (véase
mas adelante en funcién del tipo de contenido)

La declaracion responsable de autoria implica que cualquier referencia a fuentes
externas debera limitarse al derecho de cita (Ver mas adelante en el apartado
Fuentes). Igualmente, seran calificados como no superados los proyectos en los que
se aprecie uso indebido de material ajeno o plagio de los mismos.

Se informara mas ampliamente de este aspecto en la sesion inicial.

Planificacion e integracion del documento.

Es, evidentemente, responsabilidad del alumnado.

Se sugiere planificar previamente los diversos aspectos a tratar en funcion de los
esquemas facilitados mas adelante para cada tipo de operacion.

Es fundamental controlar en todo momento la integracion de los diversos aspectos
del documento, como por ejemplo, que las cantidades que aparezcan en factura
sean coherentes con los apartados de la parte financiera, de medios de pago, valor
en aduana o contrato de compraventa.

No debe olvidarse que cualquier modificacidon posterior en un apartado del proyecto
puede afectar a otros que también deberan ser modificados.

Fuentes.
Se indicaran mediante notas a pie de pagina las fuentes externas utilizadas con los
siguientes criterios:

o Bibliografia: Autor, Editorial, Ao de publicacion e ISBN.

e Webs: direccion de la pagina en la que se encuentre el contenido. No es
suficiente una indicacion genérica a una web (ejemplo; icex.es), sino a la
pagina concreta que se ha consultado (por ejemplo:
http://www.icex.es/icex/cdal/controller/pagel CEX/0,6558,5518394 5519248 5
630587 4628982 -1 -1 p5658362,00.html?imprimir=false&estado=0)

e Derecho de cita: el texto que se utilice sin modificar se presentara
entrecomillado y en letra cursiva. Por ejemplo, de la web anteriormente citada
“Primera edicion de esta Feria dedicada a los servicios para empresas. El
objetivo de este salon es la puesta en contacto de empresas nacionales e
internacionales del sector de servicios y productos para empresas:”

Modalidad de proyecto propuesta por el Departamento.
Se realizara una operacion a elegir entre

a.- Introduccion / expedicidon intracomunitaria.

b.- Importacién / exportacion.

Propuesta por el alumnado de modalidades distintas a las propuestas por el
Departamento.
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En los términos previstos en el articulo 41 de la Orden de 28 de septiembre de 2011,
por la que se regulan los moédulos profesionales de formacidon en centros de trabajo
y de proyecto para el alumnado matriculado en centros docentes de la Comunidad
Autonoma de Andalucia.

1. Cuando la propuesta de proyecto sea realizada por el alumnado, se seguira el
siguiente procedimiento:

a) El alumno, alumna o grupo de ellos, presentara una propuesta que contenga la
descripcion del proyecto que pretende realizar, con ftreinta dias de antelacion a la
fecha prevista para el inicio del médulo profesional de proyecto.

b) El equipo docente, presidido por el tutor o tutora del grupo, en el plazo de una
semana, valorara la propuesta y decidira sobre su aceptacion, teniendo en cuenta, al
menos, su adecuacion a los contenidos abordados en el ciclo formativo y la
posibilidad de realizacion efectiva del proyecto en los plazos existentes. La decision
se hara constar en acta y se comunicara al alumnado por quien ejerza la tutoria del
grupo.

c¢) Cuando la propuesta no haya sido aceptada, el alumno o alumna dispondra de un
plazo de diez dias para introducir las modificaciones oportunas o presentar una
nueva propuesta de proyecto. Transcurrido dicho plazo, sin que se hubieran
presentado modificaciones o una nueva propuesta, se entendera que renuncia a la
convocatoria del modulo profesional, salvo que acepte un proyecto propuesto por el
profesorado responsable del proyecto, de entre los determinados por el
departamento de familia profesional.

Alumnado que repite el médulo de Proyecto.

No se admitira la modificacion o subsanacién del Proyecto presentado en anteriores
convocatorias. Se considera que es una mera modificacion o subsanacién del
proyecto anterior si coinciden conjuntamente el pais de destino/origen y el bien
objeto de la operacion.

Este alumnado ya ha consumido al menos una de las cuatro convocatorias de las
que puede disponer. Por tanto, ser evaluado nuevamente como suspenso puede
implicar consumir las convocatorias del modulo, sin perjuicio de la posible solicitud
de convocatoria extraordinaria prevista en el art. 6 de la Orden de 29 de Septiembre
de 2.010, condicionada a la verificacion de los requisitos exigidos en ese articulo y
cuyo plazo de solicitud es del 1 al 15 de julio.

Resultados de aprendizaje y criterios de evaluacién

Resultados de aprendizaje Criterios de evaluacion
1. Identifica necesidades del sector a) Se han clasificado las empresas del
productivo, relacionandolas con sector por sus caracteristicas organizativas
proyectos tipo que las puedan y el tipo de producto o servicio que ofrecen.
satisfacer. b) Se han caracterizado las empresas tipo

indicando la estructura organizativa y las
funciones de cada departamento.

c) Se han identificado las necesidades mas
demandadas a las empresas.

d) Se han valorado las oportunidades de
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negocio previsibles en el sector.

e) Se ha identificado el tipo de proyecto
requerido para dar respuesta a las
demandas previstas.

f) Se han determinado las caracteristicas
especificas requeridas en el proyecto.

g) Se han determinado las obligaciones
fiscales, laborales y de prevencion de
riesgos, y sus condiciones

de aplicacion.

h) Se han identificado posibles ayudas o
subvenciones para la incorporacion de las
nuevas tecnologias

de produccion o de servicio que se
proponen.

i) Se ha elaborado el guion de trabajo que
se va a seguir para la elaboracion del
proyecto.

2. Disefia proyectos relacionados
con las competencias expresadas en
el titulo, incluyendo y desarrollando
las fases que lo componen.

a) Se ha recopilado informacion relativa a
los aspectos que van a ser tratados en el
proyecto.

b) Se ha realizado el estudio de viabilidad
técnica del mismo.

¢) Se han identificado las fases o partes que
componen el proyecto y su contenido.

d) Se han establecido los objetivos que se
pretenden conseguir, identificando su
alcance. e) Se han previsto los recursos
materiales y personales necesarios para
realizarlo.

f) Se ha realizado el presupuesto econémico
correspondiente.

g) Se han identificado las necesidades de
financiacion para la puesta en marcha del
mismao.

h) Se ha definido y elaborado la
documentacién necesaria para su diseno.
i) Se han identificado los aspectos que se
deben controlar para garantizar la calidad
del proyecto.

3. Planifica la ejecucion del proyecto,
determinando el plan de intervencion
y la documentacion asociada.

a) Se han secuenciado las actividades,
ordenandolas en funcién de las necesidades
de desarrollo.

b) Se han determinado los recursos y la
logistica necesaria para cada actividad.

¢) Se han identificado las necesidades de
permisos y autorizaciones para llevar a cabo
las actividades.

d) Se han determinado los procedimientos
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de actuacion o ejecucion de las actividades.
e) Se han identificado los riesgos inherentes
a la implementacion, definiendo el plan de
prevencion de riesgos y los medios y
equipos necesarios.

f) Se ha planificado la asignacién de
recursos materiales y humanos y los
tiempos de ejecucion.

g) Se ha hecho la valoracién econémica que
da respuesta a las condiciones de su puesta
en practica.

h) Se ha definido y elaborado la
documentacion necesaria para la ejecucion.

4. Define los procedimientos para el
seguimiento y control en la ejecucion
del proyecto, justificando la seleccion
de variables e instrumentos
empleados.

a) Se ha definido el procedimiento de
evaluacion de las actividades o
intervenciones.

b) Se han definido los indicadores de
calidad para realizar la evaluacion.

¢) Se ha definido el procedimiento para la
evaluacion de las incidencias que puedan
presentarse durante la realizacion de las
actividades, su posible solucion y registro.
d) Se ha definido el procedimiento para
gestionar los posibles cambios en los
recursos y en las actividades, incluyendo el
sistema de registro de los mismos.

e) Se ha definido y elaborado la
documentacidn necesaria para la evaluacion
de las actividades y del proyecto.

f) Se ha establecido el procedimiento para la
participacion de los usuarios o clientes en la
evaluacion y se han elaborado los
documentos especificos.

g) Se ha establecido un sistema para
garantizar el cumplimiento del pliego de
condiciones del proyecto, cuando este
existe.

CALENDARIO PROVISIONAL DE ACTUACIONES (PRIMER TRIMESTRE)
En el supuesto de que se profieran alteraciones, se comunicara a través de la web
https://comercio.iesislaverde.es/proyecto-de-comercio-internacional/ El calendario de

actuaciones del segundo y tercer trimestre se publicara en la misma web al inicio de

cada trimestre.

Sesiodn inicial

16 de septiembre

Primera entrega del proyecto.

3 de noviembre (hasta las 24 horas).

Segunda entrega del proyecto.

9 de diciembre (hasta las 24 horas).

Acto publico de exposicion y defensa

16 de diciembre (a partir de las 08:25)
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ESQUEMA GENERAL DE OPERACION COMERCIAL.
Posibles modalidades:

Introduccion intracomunitaria.

Expedicion intracomunitaria.

Importacién

Exportaciéon

El alumnado debera adaptar este esquema general a las peculiaridades de cada operacion.

1) Portada. - Proyecto CFGS Comercio Internacional.
a) Curso 2.02X/2X
b) Nombre del proyecto.
c) Nombre completo de las personas autoras, con declaracion asumiendo la responsabilidad de
la originalidad del documento presentado, indicando los epigrafes de autoria de cada una.

2) indice del proyecto.

3) Introduccién.

a) Definicién del proyecto. Breve introduccion al contenido del Proyecto, especificando la
situacién de partida de la empresa frente a la operacion proyectada y el motivo de elegir este
producto.

b) Componentes de equipo y asignacién de roles.

c) Planificacion de la coordinacion entre miembros y entrega del proyecto.

FASE I: EMPRESA

4) Descripcion de la empresa:
a) Misién y vision.
b) Historia, evolucién y situacion actual.
c) Cartera de productos.
d) Mercado/s en el/llos que opera.
e) Publico objetivo.
f) Recursos humanos.
g) Organigrama de la empresa explicando las funciones de los distintos departamentos.

5) Estructura econdmico-financiera de la empresa:

a) Establecimiento de la forma juridica de la empresa (justificando su eleccién) y descripcion de
los tramites necesarios para su constitucion.

b) Planificacion de inversiones necesarias.

c) Plan de financiacion.

d) Prevision de ingresos y gastos.

e) Gestion del ciclo contable con balance inicial, diario, regularizacién, liquidacion de impuestos,
asiento de cierre, balance final. Elaboracion de la cuenta de resultados al finalizar el ejercicio
y analisis econdmico-financiero.

6) Marketing internacional.

a) Analisis previo: Razones por la que opera a nivel internacional (saturacién de mercado,
reduccion de costes, economias de escala

b) Analisis de tres paises objetivo.

c) Definicidn de criterios de seleccion de los paises.

d) Seleccion argumentada del mercado pais.

e) Seleccion de la forma de entrada.

f) Plan de marketing internacional para el mercado-pais elegido.
i) Analisis del macroentorno y microentorno del pais seleccionado.
i) Definicion de las estrategias de marketing-mix: producto, precio, distribucion y

comunicacion.
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iii) Acciones de marketing-mix.

7) Logistica y transporte:

8)

a)

b)

Uso de aplicaciones informaticas para gestionar la cadena de suministro:

i) Uso de sistemas integrados de gestion (ERP) y de sistemas de identificacion por
radiofrecuencia (RFID).

i) Uso de sistemas de previsién de demanda: que permitan ofrecer la cantidad de
productos/servicios que eviten roturas de stock.

iii) Uso de Sistemas de Gestion de Almacenes (SGA): disefio de almacenes y
externalizacion selectiva de algunas funciones de almacenaje.

iv) Uso de sistemas de identificacion por radiofrecuencia (RFID): para mejorar la visibilidad
en la cadena, control de inventario y reduccién de tiempos de totalizacién de inventarios,
trazabilidad de la mercancia, practicas de justo a tiempo (Just In Time), seguridad
antirrobo o para el seguimiento y localizacién de transportes.

v) Uso de cédigos de barra: paulatinamente reemplazado por sistemas RFID.

vi) Uso de tecnologia Wireless o manos libres para la gestion de almacenes: para
preparacion de pedidos, gestién de inventarios, cambios de pedidos, etc.

Gestion del transporte: Practicas de optimizacion de la gestion del transporte y la distribucion

para mejorar la competitividad (bajar costes y mejorar el servicio):

i) Trazabilidad y seguridad a lo largo de la cadena de suministro, y trazabilidad en la
cadena de frio en su caso mediante tarjetas RFID.

i) Uso de Crossdocking.

iii) Uso de transporte multimodal.

iv) Uso de Grupaje. -

v) Externalizacion del servicio transporte.

vi) Logistica inversa: gestion de productos, gestién de envases y embalajes.

Gestion de la calidad: Normativa y procedimientos.

FASE Il: OPERACION DE COMPRAVENTA INTERNACIONAL

Realizacion de una operacion de compraventa internacional (1).

a)
b)
c)

d)
e)

f)
g)

h)

Planificacion de la negociacion segun el pais elegido.

Negociacion de la operacion (incluir correspondencia comercial en inglés).

Seleccién y busqueda de informacion de clientes y proveedores en las Bases de Datos

oficiales en el mercado-pais en el que se realiza la operacion, eligiendo y justificando la

opcién mas ventajosa mediante la realizacion de técnicas de seleccion.

Analisis de 2 condiciones de entrega y seleccion de una de ellas (Incoterms).

Medios de pago utilizados.

i) Eleccidn y justificacion del medio/s de cobro/pago elegido en la operacion:

i) Medios de cobro/pago utilizados, explicando los motivos de la eleccién. El coste del
mismo debera calcularse en todo caso, independientemente de la parte obligada al pago.

iii) Modelo de documento bancario necesario para el cobro.

iv) Elaboracién del esquema operativo del medio de pago elegido adaptado al supuesto.

Seleccién de la forma contractual mas adecuada las operaciones internacionales.

Redaccion del contrato de compraventa, incluyendo clausulas de ley aplicable y sumision a

arbitraje.

Financiacion externa de la operacion y cobertura del riesgo de cambio (la operacion o su

financiacion debe estar nominada en divisas; se utilizara algun mecanismo de cobertura del

riesgo de cambio, no necesariamente por el importe total de la operacion; se utilizara total o

parcialmente financiacion ajena, mediante préstamo amortizable por sistema francés

acompafiado de su cuadro de amortizacién o, si fuera coherente con la operacion, remesa de
efectos comerciales nominados en divisas).

i) Analisis de las operaciones de compraventa internacional, estudiando en cada caso el
tipo de riesgo de cambio afrontado, asi como el instrumento financiero elegido para su
cobertura.

i) Determinar el escenario en el que se ha elegido ese instrumento (tipos de cambio, tipos
de interés de las divisas, perspectivas o proyecciones de futuro inminentes, etc.), y las
razones de la eleccion.
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9) Realizacion de una operacién de compraventa internacional (I1).

a)

Seleccionar los medios de transporte a utilizar para la operacion indicando:

i)  Precio: coste por Kg o unidad de carga (detallar la formacién del coste).

ii) Mercancia paletizado o no, caso afirmativo paletas utilizadas y disposicion de ésta en las
mismas.

iii) Siva en contenedor, tipo del mismo y disposiciéon de la mercancia en el. (caso de
transporte aéreo determinar la ULD correspondiente).

Tramitacion y gestidon documental del transporte y seguro en la operacion.

i) Eleccion y justificacion del convenio regulador del contrato de transporte y los documentos

de porte.

ii) Analisis de los riesgos del transporte y seleccion de pdliza de seguro.

i) Elaboracion de documentacion de transporte y seguro.

Tramitacion y gestiéon documental de las formalidades aduaneras requeridas en la operacion.

i) Justificacién de la codificaciéon TARIC

ii) Origen de la mercancia. Documentacion.

iii) Justificacion del régimen aduanero.

iv) Elaboracién de documentaciéon comercial y aduanera.

v) Descripcion cronolégica de los procedimientos aduaneros.

10) Anexos. (relacion no exhaustiva)

1. Némina o contrato.
2. Ficha pais.

3. Caracteristicas del proveedor/cliente.

4. Tienda on line/Blog/Perfiles en redes sociales.
5. Correspondencia.

6. DUA

7. Lista de carga/CMR/BL

8. Certificado de Origen.

9. Factura comercial/Packing List

10. etc.
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EVALUACION DE PROYECTOS CFGS COMERCIO INTERNACIONAL

CURSO GRUPO TITULO DEL PROYECTO

2°C.1.

ALUMNO/A: RECHA

ESCALA DE VALORACION: 5 Completamente de acuerdo. 4 De acuerdo. 3 Ni de acuerdo ni en desacuerdo 2 En desacuerdo. 1

Completamente en desacuerdo. 0. No realizado. En cada epigrafe se calculara la media aritmética de los distintos apartados.

1. INTRODUCCION Y DESCRIPCION DE LA EMPRESA.

Resultados de aprendizaje y
Apto Denominacién del item a valorar criterios de evaluacion Calif.
asociados
1.1 | Introduccion correcta segun las instrucciones facilitadas. RA1:a, b, e
1.2 | Los roles del equipo estan correctamente definidos.
1.3 | Describe correctamente la empresa segun el esquema facilitado. RA1: b; RA3: f
Observaciones
MEDIA PARTE 1
2. ESTRUCTURA ECONOMICO-FINANCIERA DE LA EMPRESA
Resultados de aprendizaje y
Apto Denominacion del item a valorar criterios de evaluacién Calif.
asociados
2.1 | Justifica la eleccion de la forma juridica en base a las caracteristicas de la actividad econémica a RA1: f, g
desempenar.
2.2 | Determina las inversiones necesarias para la realizacion de la actividad productiva-comercial y los | RA1: h
recursos financieros. RA2: b, e, f, g
RA3: e
2.3 | El balance inicial es correcto y coherente con la operacion. RA1: h
RA2: b, e, f, g
RAS3: e
2.4 | Registra en el libro diario hechos econdmicos relacionados con la actividad comercial. RA1: h
RA2: b, e, f, g
RA3: e
2.5 | Elabora y analiza las cuentas anuales al finalizar el ejercicio econdmico representando de forma RA1: h
fiel los elementos patrimoniales de la empresa. RA2: b, e, f, g
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| RA3: e

Observaciones

MEDIA PARTE 2

3. MARKETING INTERNACIONAL

Resultados de aprendizaje y

Apto Denominacién del item a valorar criterios de_ e(\i/aluacién Calif.
asocliados
3.1 | Justifica la eleccion del mercado-pais seleccionado en base a criterios previamente disefiados. RA1: ¢, d
RA2: a
RA4: e
3.2 | Selecciona la forma de entrada mas adecuada en el mercado-pais seleccionado. RA1:e,f, g, h
3.3 | Analiza los elementos del macroentorno y microentorno del mercado pais seleccionado. RA1:a, c,d
3.4 | Elabora las politicas de producto, precio, comunicacion y distribucién a llevar a cabo en el pais RA1: f, g
seleccionado, teniendo en cuenta la coherencia en el disefio de las distintas estrategias y acciones | RA4: a, b
de las 4 variables del marketing-mix.
Observaciones
MEDIA PARTE 3
4. LOGISTICA y TRANSPORTE
Resultados de aprendizaje y
Apto Denominacion del item a valorar criterios de evaluacion Calif.
asociados
4.1 | Se ha argumentado la logistica de la operacién y transporte segun las Instrucciones. RA3: a, b
4.2 | Se cumplimentan correctamente los datos de costes, paletas, contenedores... RA2: h
RA3: b, c
Observaciones
MEDIA PARTE 4
5. REALIZACION DE UNA OPERACION DE COMPRAVENTA INTERNACIONAL (FASE ).
Resultados de aprendizaje y
Apto Denominacion del item a valorar criterios de evaluacion Calif.
asociados
5.1 | Establece un adecuado proceso de toma de contacto y negociacién con proveedores o clientes. RA3: d
5.2 | Selecciona un INCOTERM apropiado a las caracteristicas de la operacion. RA3:c,d, h
5.3 | Incluye correspondencia comercial en inglés. RA2: h
RA3: h
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5.4 | Redacta correctamente el contrato de compraventa incluyendo clausulas de arbitraje y jurisdicciéon | RA2: h
razonables. RAS3: h
5.5 | La financiacion ajena es coherente con la operacién y correctamente calculada RAZ2: h
5.6 | Se justifica adecuadamente la utilizacién del medio de pago/cobro elegido RA3:c, g
5.7 | Se elabora el esquema operativo del medio de pago. RA3: d
5.8 | Se aporta modelo del medio de pago elegido y se calcula su coste. RA3: d
5.9 | Otros aspectos contemplados en las instrucciones. RA3: d
561 La operacidén, nominada en divisas, dispone de cobertura correcta de riesgo de cambio RA3: e
Observaciones
MEDIA PARTE 5
6. REALIZACION DE UNA OPERACION DE COMPRAVENTA INTERNACIONAL (FASE ).
Resultados de aprendizaje y
Apto Denominacion del item a valorar criterios de evaluacion Calif.
asociados
6.1 | La eleccion de los documentos de transporte es correcta y se justifica segun normativa. RAZ2: h, i
6.2 | Se detectan los riesgos del transporte y se justifica la eleccion de la poliza de transporte. RA2: i
6.3 | La cumplimentacion de la documentacion de transporte es correcta y concuerda con la operaciéon RA2: h, i
comercial desarrollada.
6.4 | Se justifica correctamente el régimen aduanero RA2: i
6.5 | Se ha explicado convenientemente el origen de las mercancias RA2: i
6.6 | Se clasifica correctamente y con concrecion la mercancia segun la codificacion TARIC. RA3:c,d, h
6.7 | Se describen cronolégicamente todos los tramites administrativos y aduaneros relacionados con la | RA3: a
operacion definiendo los documentos necesarios.
6.8 | La documentacion presentada es original. RA2: h
RA3: h
6.9 | Se incluye toda la documentacion necesaria para la realizacion de la operaciéon comercial RA2: h
desarrollada. RA3: h
661 La cumplimentacion de la documentacién concuerda con la operacién comercial (cédigos, RA2: h

medidas, numero de bultos, precios, fechas, etc.).

Observaciones

MEDIA PARTE 6
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7. ASPECTOS FORMALES

71

Portada con Declaracion de autoria.

7.2

Uniformidad del tipo de letra, interlineado, justificacion y numeraciéon de paginas.

7.3

Indica el origen de las fuentes utilizadas mediante notas a pie de pagina.

7.4

Sefala con cursiva segun lo previsto para el derecho de cita.

7.5

El indice esta correctamente elaborado siguiendo la estructura de epigrafes.

7.6

Se han respetado los plazos de entrega establecidos.

7.7

Los Anexos corresponden al contenido del Proyecto.

7.8

La documentacion presentada tiene una calidad 6ptima.

Observaciones

MEDIA PARTE 7

FINAL

Para obtener la calificacion de aprobado es necesario obtener una puntuacién minima de 3 en cada uno de los apartados de nivel

1.
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